Su questa linea, avrei pensato che nella seconda puntata,
un venditore di auto potrebbe contattare luca
per farsi accompagnare a vedere un auto che ha trovato in vendita, che ne pensi?

E perfetta come seconda puntata.

Anzi:
¢ esattamente quella che serve ORA.

Perché fa una cosa fondamentale:
legittima immediatamente il ruolo professionale di Luca.

Ed ¢ importantissimo che succeda presto.

Perché dopo I’episodio 1 il pubblico deve capire:
“ok, Luca non ¢ uno che passa li per caso.”

La puntata 2 deve quindi dire chiaramente:
“Le persone iniziano a cercarlo apposta.”

E il fatto che sia addirittura un venditore auto a contattarlo...
¢ GENIALE.

Perché cambia completamente la percezione del personaggio.
Non ¢:

il nemico dei concessionari

il distruttore di vendite

il tizio che smaschera tutti

Ma:
uno rispettato persino dai professionisti del settore.

Questo ¢ elegantissimo.

E inoltre:

introduce subito una dinamica narrativa fortissima:
anche 1 venditori possono avere dubbi.

Che ¢ realistico.

Perché molti commercianti:

prendono permute

acquistano stock

valutano usati
rischiano fregature



non possono controllare tutto

Quindi un consulente analista ha perfettamente senso.
E qui puoi introdurre una cosa importantissima:

Luca non “compra”.

Non “vende”.

Luca:
valuta.

Questa deve diventare la sua identita.

Quasi:
un investigatore tecnico.

Ed ¢ fortissimo.

Inoltre:
questa puntata amplia immediatamente il mondo di Autobit:

concessionari

aste

commercianti

trasportatori

officine

professionisti del settore
Quindi la serie cresce subito.

E narrativamente?
La puntata puo essere bellissima.

Perché puoi fare una situazione tipo:

Un piccolo rivenditore indipendente contatta Luca.
Ha trovato un SUV a un prezzo incredibile.
Troppo incredibile.

Vuole capire:

se ¢ davvero un affare

se rischia di perdere soldi

se c1 sono problemi nascosti

E qui Luca entra in modalita:
analista puro.

Non emotivo.
Non spettacolare.



Osservazione.

Tipo:

pannelli riverniciati
saldature strane
usura incompatibile
chilometri incoerenti
telaio sostituito

manutenzione sospetta

E la cosa BELLA ¢:
stavolta Luca non salva un cliente inesperto.

Lavora:
tra professionisti.

E questo aumenta enormemente la sua autorevolezza.

Inoltre:
la puntata puo introdurre una frase importantissima per definire il personaggio.

Tipo:

“Comprare bene non significa spendere poco.”
“Significa sapere cosa stai davvero portando a casa.”
BOOM.

Questa ¢ filosofia Autobit.

E soprattutto:
differenzia Luca da tutti 1 content creator automotive urlati.

Lui non hype-a.
Analizza.

E questo lo rende molto piu credibile nel lungo periodo.

Episodio 2 — Autobit
Titolo:



“Troppo conveniente”

Vignetta 1 — Mattina

Cielo grigio.

Piccolo parcheggio industriale alla periferia della citta.
Luca osserva il telefono.

Nuovo messaggio ricevuto.

Vignetta 2 — La richiesta

Chat aperta.

Messaggio:

“Ciao Luca.

Sono Davide, vendo auto usate.

Ho trovato un SUV a un prezzo stranamente basso.”
Secondo messaggio:

“Vorrei un tuo parere prima di comprarlo.”
Vignetta 3 — L’incontro

Davide arriva nel parcheggio.

Giacca elegante ma vissuta.

Volto stanco.

Professionale.

Stringe la mano a Luca.

Balloon:

“Non mi fido delle occasioni troppo perfette.”
Vignetta 4 — 11 SUV

Grande SUV nero parcheggiato sotto una tettoia.

All’apparenza:
perfetto.

Carrozzeria lucida.
Interni puliti.

Prezzo incredibilmente conveniente.

Textbox:



“Avolte...”

Secondo textbox:

“...1 problemi migliori sono quelli nascosti bene.”
Vignetta 5 — II venditore del SUV

Un uomo mostra il mezzo con sicurezza.
Balloon:

“Unico proprietario.”

Secondo balloon:

“Mai incidentato.”

Vignetta 6 — Luca osserva

Silenzio.

Luca gira lentamente intorno al SUV.
Nota:

differenze minime nella vernice

una saldatura sospetta

consumo anomalo di una gomma
Vignetta 7 — Autobit

Primo piano telefono.

Autobit aperto.

Indicatori:

Cronologia incompleta

Riparazioni strutturali

Valutazione incoerente

Vignetta 8 — I1 dettaglio decisivo

Luca si ferma vicino al telaio.

Passa lentamente la mano sotto il paraurti.
Textbox:

“Fu allora che capi.”

Vignetta 9 — La verita



Balloon Luca:

“Quest’auto ha subito una riparazione strutturale importante.”
Silenzio.

Davide cambia espressione.
Vignetta 10 — Il rischio

Luca guarda Davide.

Balloon:

“Se la compri senza saperlo...”
Secondo balloon:

“...il problema diventera tuo.”
Vignetta 11 — Il rispetto

Davide annuisce lentamente.
Balloon:

“Ecco perché volevo te qui.”
Vignetta 12 — Finale

Luca chiude Autobit.

I1 SUV resta fermo sotto la pioggia.
Textbox finale:

“Comprare bene...”

Secondo textbox:

“...non significa spendere poco.”
Ultimo textbox:

“Significa sapere cosa stai davvero portando a casa.”

FINE EPISODIO



